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«'"  Handelsvertretervertrige richtig gestalten

mit RA Mag. Jakob Molzbichler, LL.M. (Columbia)

IHR NUTZEN

Sie haben sich bereits fur eine Vertriebsstruktur mit Handelsvertretern entschieden und méchten nun detailliertes ,Know-how"
fur die effektive und wirtschaftliche Gestaltung von Handelsvertretervertrdgen aufbauen. In diesem Seminar erlernen Sie
anhand von Praxisbeispielen und Mustervertrgen Risiken fruhzeitig zu erkennen und diese mittels durchdachter
rechtswirksamer Vertrage konsequent zu minimieren.

Neben den allgemeinen Regelungen fiir Handelsveriretervertrége wird im Seminar auch auf spezielle Anforderungen an Verirdge
mit ausléindischen Handelsvertretern eingegangen, weiters wird auch der Konsignationslager- oder Auslieferungsvertrag anhand
von Musterbeispielen behandelt.

SEMINARINHALTE

B Handelsvertretervertrag Bl Exkurs: ausl@ndische Handelsvertreter

anhand eines Mustervertrags - Was Sie unbedingt wissen mussen

- Pflichtenkatalog des Handelsvertreters (z. B. Rechtswahl, Ausgleichsanspruch etc.)

und Geschdftsherrn
l Der Handelsvertreter als Arbeitnehmer

- Exklusivitaiten: Produkte, Gebiete efc. oder als Selbststéndiger
- Wettbewerbs- und Konkurrenzverbot
l SPECIAL: Der Konsignationslager- oder Auslieferungs-

- (PPrOViS.i?”SO”SS\;UFZ - vertrag (inkl. Mustervertragsbesprechung)
rovisionen: Wweiche gi es

Wann ist die Provision fallig?
Bucheinsichtsrechte etc. - Pflichten der Vertragspartner

Vertragsgegenstand

- Vollmachten (z. B. Abschlussvolimacht) Eigentumsrecht

- Delkrederehaftung - Lagerauffullung & Enfnahmen

- Geheimhaltungsklauseln, - Abrechnung
IP-Rechte efe, - Versicherung Metnoden:

- Beendigung des Handelsvertretervertrags, _ Dauer und Beendigung Wrﬁ’ﬂg, Fd//béfSP/Z/é,
Ausgleichsanspruch und dessen Ausschluss Fraggryndgﬂ

- Rechtswahl, Gerichtsstand wnd W kShﬁp



Rechtsfragen im Vertrieb ="

mit RA Dr. Veit Ohlberger, M.Jur. (Oxford)

IHR NUTZEN

Handelsvertreter, Vertragshé&ndler oder doch Franchise? Erhalten Sie das RUstzeug, die fUr Sie richtige Vertriebsstruktur zu
wdhlen und die verfraglichen Grundlagen moglichst optimal zu gestalten. Dabei werden unter anderem fur diese Vertradge
typische Klauseln, kartellrechtliche Rahmenbedingungen und vertragliche Vorsorgemaoglichkeiten zur besseren Durchsetzung
von Ansprichen und zur Vermeidung von Problemen bei gednderten Umstdnden und bei Beendigung ndher beleuchtet.

Sie wollen lhren Vertrieb auf neue Beine stellen oder rechtlich optimieren? Dann ist dieses Seminar genau das Richtige fiir Sie.

SEMINARINHALTE

M Die richtige Vertriebsstruktur

Eigenvertrieb: direkt oder Uber Zweigniederlassung
oder Tochterunternehmen?

Handelsvertreter, Vertragshandler,

Kommission&r oder Franchise

- Abgrenzungsmerkmale | Details zu Besonderheiten
Selektiver Vertrieb

Die rechtlichen Knackpunkte des Vertriebs

B Wichtige & typische Vertragsinhalte (samt Musterklauseln)
- Gebietsschutz | Wettbewerbsverbote
- Compliance-relevante Vertragsbestimmungen
- Enfgelt mit Exkurs zu Provisionsregelungen
- Vertragsdauer | Kundigungsgrinde
- Lagerricknahme | Rechtswahl
- Gerichtfsstand- oder Schiedsvereinbarung?

l Aligemeines zur Beendigung von Vertriebsvertrdgen
- Welche Fristen sind zu wahren?
- Welche Kundigungsformen
I6sen welche Rechtsfolgen aus?

Anspriiche aus der Beendigung von Vertriebsvertrdgen
Nachvertragliche Schadenersatzanspriuche
Nachvertragliche Provisionsanspriche
Ausgleichsanspruch gemdaB & analog
zu § 24 HVertrG samt Berechnungsbeispielen
- Investitionsersatzanspruch gemdan § 454 UGB
- Aktuelles aus der Rechtsprechung

zu Beendigungsansprichen

Vertragliche Vorsorge und Beendigungsstrategien
- Bedeutung von Befristung
- Bedeutung wichtiger Kindigungsgrinde
- Bedeutung kartellrechtlicher Compliance
- Vertragliche Ab&nderung von Ausgleichs-
und Ersatzansprichen?
- Gunstigere (Teil-)Rechtswanhl
bei Vertragshdndlern und Franchise?
- Absicherung durch Gerichtsstand-
oder Schiedsvereinbarung
- Auflésungsvereinbarungen: wichtige Inhalte & Fallstricke



1£G£260 “IN IAQ

AN2Ia21)!

YD office@ars.at & +43 1713 80 24-27 £ DW-14

o i) Handelsvertretervertrige richtig gestalten
D 10. November 2016, Wien
(] 12. Oktober 2017, Wien

a g

D Ich bestelle die Seminarunterlage zu 40 % des Seminarbeitrags,

da ich an der Teilnahme verhindert bin.

a2 Rechtsfragen im Vertrieb

n
s ] 28. Juni 2017, wien

D Ich bestelle die Seminarunterlage zu 40 % des Seminarbeitrags,

da ich an der Teilnahme verhindert bin.

Ort ARS Seminarzentrum, SchallautzerstraBe 2-4, 1010 Wien

Uhrzeit Seminar 1 von 9.00-17.00 Uhr / Seminar 2 von 9.15-17.00 Uhr

...und bin einverstanden, dass meine Daten elekironisch gespeichert werden und ich per E-Mail Uber weitere
Veranstaltungen informiert werde. Als Gerichtsstand wird Wien vereinbart.

TEILNEHMER/IN B Konzipientin B soutsonwartern

Name /Vorname /Titel
Aufgabenbereich / Abteilung
Tel. Mobil

E-Mail

B o0 B 0020 W uber2oo

Beschdftigte

Branche/ Firma

StraBe, Postfach

PLZ, Ort E-Mail fiir Rechnungsversand

Datum Unterschriff

IHRE INVESTITION / ERMASSIGUNGEN

€ 480,— exkl. USt. (Seminar 1) | € 470,- exkl. USt. (Seminar 2)

30%  (perTN) ab 10Teilnehmerinnen eines Unternehmens
10%  (perTN) ab 3 Teilnehmerinnen eines Unternehmens
20 %*  flr RA-Konzipientinnen, WT-Berufsanwdrterinnen, NO-Kandidatinnen

10 % Erm@Bigung bei Buchung beider Seminare! (f. eine Person)

*ErméBigung nur gegen Vorlage von Legitimation/Bescheid. ErmdBigungen, Rabatte, Frilhbucherbonus etc. sind nicht
addierbar! Gebuhr inkl. Seminarunterlage, BegriiBungskaffee, Erfrischungsgetranken, Mittagessen und exkl. 20 % USt.
Anmeldungen werden in der Reihenfolge des Eintreffens und nach MaBgabe freier Pldifze berticksichtigt. Wir ersu-
chen Sie, nach Erhalt der Rechnung die Teilnahmegebiihr bis zum Seminartermin zu Uiberweisen. Seminarunterlagen
kénnen nicht retourniert werden! Die Rechnung wird per E-Mail versendet. Bifte haben Sie Verstandnis, dass bei
Stornierungen ab 14 Tage vor Seminarbeginn 50 % des Seminarbetrages, bei Stornierungen oder Nichterscheinen
am Veranstaltungstag die volle Gebuhr in Rechnung gestellt wird. Bei jeder Stomierung befragt die Bearbeitungsge-
btihr € 40,-. Bei einer Umbuchung auf einen Folgetermin bleibt die urspriingliche Rechnung inkl. der Félligkeit guiltig.
Zusdtzlich wird eine Gebiihr von € 20,- exkl. USt. (ausgenommen am Seminartag: 15 % Aufschlag) in Rechnung
gestellt. Stornierungen kdnnen ausschlieBlich schriftlich entgegengenommen werden! Selbstverstandlich kdnnen Sie
jedoch geme eine Ersatzperson nominieren. Die Veranstalter behalten sich vor, Seminare aus wichtigen Griinden zu
verschieben sowie Programmdnderungen vorzunehmen. Irrtimer und Preiséinderungen vorbehalfen.

LUSHI Y

Inhalt / Konzeption: D. Wastl, BSc (WU), Projektorganisation: Carina Osterreicher

=é |: E H T ARS ist OCERT-Qualitatsanbieter!

TEILNEHMERKREIS

v Sales & Export Mangerinnen und Juristinnen
aus Industrie- oder Handelsunternehmen
v Fahrungskrafte, die in die Gestaltung und Beendigung
von Vertriebsvertragen involviert sind
v GroBhdndlerinnen & Importeurlnnen / Franchisenehmerinnen
v Handelsvertreterlnnen
v Rechtsanwdltinnen

pefails & weitere infys avt
O e e ey



