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Internationale Vertrage erfolgreich gestalten

Mit zahlreichen Beispielen aus der Praxis

IHR NUTZEN

Fur international tatige Unternehmen ist es entscheidend, die rechtlichen und nicht rechtlichen Grundlagen von
infernationalen Vertrégen, sowie die Probleme bei der Verhandlung und Verfassung verschiedener Typen von
infernationalen Vertrédgen zu kennen und deren Besonderheiten zu verstehen.

Erfahren Sie in diesem Seminar von einem erfahrenen Experten, wie Sie internationale Vertréige korrekt verfassen, Fallen
vermeiden und Schwierigkeiten erfolgreich meistern. Sichern Sie sich lhren langfristigen Erfolg!

REFERENT

RA Dr. Veit Ohlberger, M.Jur. (Oxford)

Rechtsanwalt bei DORDA BRUGGER JORDIS; Arbeitsbereiche: Internationales Vertragsrecht (insbes. Kauf- und
Vertriebsrecht), Gesellschaftsrecht und M&A, Geschdfte mit China und intfernationale Handelsschiedsgerichts-
barkeit; berdt sowohl dsterreichische Klienten in Bezug auf Investitionen und Vertrieb im Ausland als auch auslén-
h dische Klienten zu Investitionen und Vertrieb in Osterreich und Europa; vertritt regelmd&gig in internationalen
Handelsstreitigkeiten und ist auch als Schiedsrichter t&tig; arbeitete 2008/2009 bei einer internationalen Anwaltskanzleiin Peking
und bei der CIETAC (China International Economic & Trade Arbitration Commission).

WER MUSS INFORMIERT SEIN

v Juristinnen | Rechtsanwdltinnen | Notarlnnen

v Fuhrungskrafte und Mitarbeiterlnnen in infernational tatigen Unternehmen | Rechtsabteilungen von Unternehmen aus Industrie
& Handel | von Import- und Exportabteilungen die Vertrédge abschlieBen

v Mitglieder von Verhandlungsteams, die internationale Vertrage verhandeln

\, e



Int. Wirtschaft

SEMINARINHALTE

M Erfolgreiche und effiziente Verhandlung von Veriréigen
unter besonderer Beriicksichtigung von interkultureller
Kommunikation und Sprachproblemen bei
internationalen Veriréigen

B Allgemeines Vertragsrecht nach
den wichtigsten Rechtssystemen

B Allgemeiner Rahmen fiir internationale Vertréige

B EU-Wettbewerbsrecht und seine Bedeutung
fir bestimmte VertrGge

B Die allgemeine Struktur von Vertrdgen
und vom Vertragstyp abhdéngiger Inhalt

B Besonderheiten bei internationalen Vertrdgen

B Europdische und angloamerikanische
Praxis im Vergleich

B Anwendbares Recht und Rechtswahlklauseln

M Streitentscheidung:
Gerichtsstands- & Schiedsgerichisvereinbarungen

- Die relevanten internationalen Abkommen

M Erfolgreiche Gestaltung internationaler
Vertréige anhand von Beispielen

Kaufvertrage

Werkvertrage

Handelsvertreter- und Vertragsh&ndlervertrage

Liefer- und Bezugsvertrége

- Technologietransfer- und Lizenzvertrage

Unternehmen- & Anteilskaufvertrge

Forschungs- und Entwicklungsvertrége etc.

SEMINARHINWEIS

Die Zulieferindustrie:

Rechtliche Besonderheiten

Optimale Vertragsgestaltung
& Minimierung von Haftungsrisiken

Referent  RA Dr. OHLBERGER, M.Jur.
Termin 12.09.16, Wien
Investition € 430,- exkl. USt.




Gesamtprogramm auf www.ars.at

®
ARS

TERMINE /IHRE INVESTITION ANMELDUNG /UNTERLAGENBESTELLUNG

Termine  31. Mai-01. Juni 2016
ARS Seminarzentrum, SchallautzerstraBe 2-4, 1010 Wien

04.-05. April 2017
ARS Seminarzentrum, SchallautzerstraBe 2-4, 1010 Wien Termin

Unrzeit Jeweils von 9.00-17.00 Unhr DJG, ich melde mich an fUr das Seminar
Investition € 840,- .Die Zulieferindustrie: Rechtliche Besonderheiten”

inkl. Seminarunterlage, BegriBungskaffee, Erfrischungsgetréinken, Mittagessen und exkl. 20 % USt. IZ 0? ’6
Anmeldungen werden in der Reihenfolge des Eintreffens und nach MaBgabe freier Picitze berlick-
sichtigt. Wir ersuchen Sie, nach Erhalf der Rechnung die Teiinahmegebuhr bis zum Seminartermin zu
Uberweisen. Irtimer und Preiséinderungen vorbehalten.

ERMASSIGUNGEN

DJG, ich melde mich an fUr das Seminar
.Infernationale Vertrége erfolgreich gestalten”

Termin

DJG, ich bestelle die Seminarunterlage zu 40 % der Seminar-
gebuhr, daich an der Teilnahme verhindert bin.

30 % (per TN) ab 10 Teilnehmerinnen eines Unternehmens .
Titel des Seminars
10 % (per TN) ab 3 Teilnehmerinnen eines Unternehmens _ ) ) ,
Seminarunterlagen kdnnen nicht retourniert werden!
20 %* fUrRA-Konzipientinnen, WT-Berufsanwdrterinnen, NO-Kandidatinnen ... und bin einverstanden, dass meine Daten elekironisch gespeichert werden und ich per

E-Mail Uber weitere Veranstaltungen informiert werde. Als Gerichtsstand wird Wien vereinbart.

=E] E E HT ARS ist OCERT-Quallitétsanbieter!

*ErmdBigung nur gegen Vorlage von Legitimation/Bescheid. Ermd&Bigungen, Rabatte,
Frihbucherbonus etc. sind nicht addierbar!

STORNO

Bitte haben Sie Versténdnis, dass bei Stornierungen ab 14 Tage vor Seminarbeginn 50 % des Seminar-
betrages, bei Stornierungen oder Nichterscheinen am Veranstaltungstag die volle GebUhr in Rechnung TEILNEHME R/| N
gestellt wird. Bei jeder Stornierung betrégt die Bearbeitungsgebuhr € 40,-. Bei einer Umbuchung auf
einen Folgetermin bleibt die urspringliche Rechnung inkl. der Fdlligkeit gultig. Zusatziich wird eine
GebUhr von € 20,- exkl. USt. (ausgenommen am Seminartag: 15 % Aufschlag) in Rechnung gestellt.
Stornierungen kénnen ausschlieBlich schriftich entgegengenommen werden! Selbstverstandiich
kénnen Sie jedoch gerne eine Ersafzperson nominieren. Die Veranstalter behalten sich vor, Seminare
aus wichtigen Griinden zu verschieben sowie Programmanderungen vorzunehmen.

M Konzipientin M Berufsanwdrterin

Name / Vorname / Titel

Aufgabenbereich / Abteilung
ANMELDUNG / INFORMATION
Projektorganisation: Christine Walser Tel. Mo
Inhalt / Konzeption: Priska WUrstl, BA

+4317138024-14 & +4317138024-26 F office@ars.at

E-Mail

FIRMA Beschaftigte M bis 100 M 100-200 M Uber 200

\Von den Besten lermen.

Branche/ Firma

IndiVidue"e StraBe, Postfach
Fl rmemTrQ | n | n g S PLZ, Ort E-Mail fir Rechnungsversand §
nach MaB!
Datum Unterschrift Q



